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RESUMEN

El presente estudio tuvo como objetivo analizar la planificacion presupuestaria, la generacion de ahorro
y el aprovechamiento de oportunidades de inversién en emprendedores de la ciudad de Machala,
Ecuador. Se emple6 un enfoque cuantitativo de alcance descriptivo, con un disefio no experimental y
de corte transversal. La muestra estuvo conformada por 300 emprendedores, seleccionados mediante
un muestreo no probabilistico accidental. Se aplicd una encuesta estructurada en cuatro secciones: datos
sociodemograficos, planificacién presupuestaria, generacion de ahorro y aprovechamiento de
oportunidades. El cuestionario demostr6 una adecuada confiabilidad (o > 0.70) y fue validado por
expertos. Los datos fueron analizados mediante estadistica descriptiva con el software SPSS v.27. Los
resultados revelaron que el 45.5% de los emprendedores utiliza financiamiento interno, mientras que el
31.4% depende exclusivamente de financiamiento externo. Solo el 15.5% tiene habitos de ahorro
establecidos, y se observo una diversidad en las estrategias de ahorro utilizadas. EI 58.2% ha adquirido
productos financieros recientemente, y el 61.1% posee propiedades consideradas como activos. Estos
hallazgos resaltan la importancia de fortalecer la educacion financiera, promover la cultura del ahorro
y fomentar estrategias diversificadas de inversion entre los emprendedores de Machala. Se discuten las
implicaciones para el desarrollo de politicas y programas de apoyo al emprendimiento, asi como las

limitaciones del estudio y las recomendaciones para futuras investigaciones.
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Analysis of Budget Planning, Savings Generation and Use of Investment
Opportunities in Entrepreneurs in the City of Machala

ABSTRACT

This study aimed to analyze budget planning, savings generation, and the use of investment
opportunities among entrepreneurs in the city of Machala, Ecuador. A quantitative approach with a
descriptive scope was employed, using a non-experimental and cross-sectional design. The sample
consisted of 300 entrepreneurs, selected through non-probabilistic accidental sampling. A structured
survey was applied, divided into four sections: sociodemographic data, budget planning, savings
generation, and opportunity utilization. The questionnaire demonstrated adequate reliability (a > 0.70)
and was validated by experts. Data were analyzed using descriptive statistics with SPSS v.27 software.
The results revealed that 45.5% of entrepreneurs use internal financing, while 31.4% rely exclusively
on external financing. Only 15.5% have established saving habits, and a diversity of saving strategies
was observed. 58.2% have recently acquired financial products, and 61.1% own properties considered
as assets. These findings highlight the importance of strengthening financial education, promoting a
culture of savings, and encouraging diversified investment strategies among entrepreneurs in Machala.
Implications for the development of policies and programs to support entrepreneurship are discussed,
as well as the limitations of the study and recommendations for future research.

Keywords: entrepreneurship, budget planning, savings generation, investment opportunities, financial

education
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INTRODUCCION

En la actualidad, los emprendedores enfrentan un panorama econdémico lleno de incertidumbres y
desafios, y la ciudad de Machala, en la provincia de El Oro, Ecuador, no es una excepcion. Este estudio
se enfoca en analizar la planificacion presupuestaria, la generacion de ahorro y el aprovechamiento de
oportunidades de inversion entre los emprendedores de Machala, proporcionando una vision integral
de como estos elementos influyen en el éxito empresarial y el desarrollo econdmico local.

La planificacién presupuestaria es un componente esencial para cualquier emprendimiento, ya que
permite una gestion eficiente de los recursos financieros y la preparacion para contingencias. Diversos
estudios han demostrado que una buena planificacion financiera estd estrechamente ligada al éxito
empresarial (Khalid et al., 2022). En Machala, la correcta administracion del presupuesto puede ser la
diferencia entre la sostenibilidad y el fracaso empresarial. Este estudio tiene gran relevancia ya que
proporcionara datos empiricos que pueden ayudar a mejorar las practicas de planificacion financiera
entre los emprendedores locales (Esquivel et al., 2023).

El ahorro es un pilar crucial para la estabilidad financiera y la capacidad de inversion de cualquier
negocio. (Khalid et al., 2022) destacan que el acceso limitado a financiamiento y la falta de habilidades
empresariales pueden obstaculizar la capacidad de ahorro de los emprendedores. En Machala, la
generacion de ahorro no solo sirve como un colchén financiero, sino que también permite a los
emprendedores reinvertir en sus negocios y aprovechar oportunidades de crecimiento. Estudios previos
han resaltado la importancia de la educacion financiera y la eficiencia en el financiamiento para mejorar
la capacidad de ahorro y la gestion del riesgo financiero (Ge & Wang, 2022).

El aprovechamiento de oportunidades de inversion es un aspecto critico que determina la expansion y
el éxito a largo plazo de un negocio. Investigaciones han sugerido que la eficiencia en el financiamiento
y la educacion empresarial juegan roles importantes en la vitalidad emprendedora (Ge & Wang, 2022).
En este estudio, se analizarda como los emprendedores de Machala identifican y aprovechan estas
oportunidades, y qué factores influyen en su capacidad para hacerlo.

Las teorias sobre como los emprendedores aprovechan las oportunidades de inversion se basan en una

variedad de estrategias, conocimientos conductuales y principios econdmicos.




Estos enfoques resaltan la importancia de la toma racional de decisiones, evaluando los retornos
subjetivos de las actividades empresariales en comparacidon con otras alternativas generadoras de
ingresos (Minniti & Bygrave, 1999). Los emprendedores a menudo deben tomar decisiones basadas en
informacion incompleta, equilibrando la motivacion, los objetivos de conocimiento y la gestion de
riesgos (Minniti & Bygrave, 1999). El acceso al capital de riesgo puede mejorar significativamente la
capacidad de un emprendedor para aprovechar las oportunidades de inversion, proporcionando
financiamiento y aumentando la confianza de otras partes interesadas (Al-hassan, 2011). La distincion
entre emprendimiento por oportunidad y por necesidad es vital, ya que los emprendedores por
oportunidad contribuyen significativamente al desarrollo econdémico (Barnard & Herbst, 2017). Los
enfoques organizativos y basados en recursos enfatizan la importancia de la financiacion, la asignacion
de recursos, el reparto de riesgos y el reconocimiento de oportunidades en el fomento de una solida
cultura de inversio. El enfoque de autorregulacion de los emprendedores influye en la transformacion
de ideas tecnoldgicas en oportunidades de negocio (Giones & Miralles, 2013). La intencion
emprendedora impulsa a los individuos a reconocer y aprovechar oportunidades, creando nuevos
valores (Cha & Bae, 2008). La pasion emprendedora es fundamental para el reconocimiento de
oportunidades y los comportamientos empresariales posteriores(Bao etal., 2017). Los modelos
matematicos ayudan a los emprendedores a tomar decisiones rapidas y solidas (Stefanescu & Dumitriu,
2017). Diferentes perspectivas tedricas, como los puntos de vista schumpeterianos y kirznerianos,
ofrecen enfoques distintos para explotar las oportunidades empresariales (Contin Pilart et al., 2014).
Por otro lado, este estudio se enmarca en la teoria del comportamiento planeado, que postula que las
intenciones empresariales y las acciones subsiguientes estan influenciadas por actitudes, normas
subjetivas y control percibido sobre el comportamiento (Fuentelsaz et al., 2023). Ademas, se incorporan
conceptos de educacion financiera y eficiencia en el financiamiento, que son cruciales para entender
como los emprendedores gestionan sus recursos y planifican su futuro financiero (Lortie &
Castogiovanni, 2015).

Investigaciones previas han explorado la relacion entre la educacion financiera y la capacidad de ahorro,

destacando que una formacién adecuada en finanzas personales y empresariales puede mejorar

significativamente las practicas de ahorro y la gestion del riesgo financiero (Ge & Wang, 2022).




En América Latina, se ha observado que las universidades emprendedoras desempefian un papel crucial
en la promocidn de la educacion financiera y el espiritu emprendedor (Esquivel et al., 2023).

Machala es una ciudad con una dindmica empresarial activa, pero enfrenta desafios significativos
relacionados con la informalidad y el acceso limitado a recursos financieros. Este estudio se realiza en
un contexto donde la educacion financiera y la planificacion estratégica pueden tener un impacto
transformador en la economia local. Los resultados esperados proporcionaran una base para desarrollar
programas de capacitacion y politicas publicas que fortalezcan el ecosistema emprendedor de la region.
En consecuencia, el objetivo del estudio es analizar la planificacion presupuestaria, la generacion de
ahorro y el aprovechamiento de oportunidades de inversion de los emprendedores de Machala, Ecuador.
En tanto, los objetivos especificos se enmarcan en caracterizar la planificacion presupuestaria, la
generacion de ahorro y el aprovechamiento de oportunidades de inversion de los emprendedores de
Machala en el afio 2023. Este enfoque permitira una comprension detallada de las practicas financieras
y de inversion de los emprendedores en esta ciudad.

METODOLOGIA

La presente investigacion se desarrolld bajo un enfoque cuantitativo de alcance descriptivo, siguiendo
los lineamientos de (Hernandez-Sampieri & Mendoza, 2018), quienes sefialan que este tipo de estudios
buscan especificar las propiedades, caracteristicas y perfiles de personas, grupos, comunidades,
procesos, objetos o cualquier otro fendmeno que se someta a un analisis. El disefio del estudio fue no
experimental, dado que no se manipularon deliberadamente las variables, y de corte transversal, ya que
los datos se recolectaron en un solo momento (Hernandez et al., 2014).

La muestra estuvo conformada por 300 emprendedores de la ciudad de Machala, Ecuador,
seleccionados mediante un muestreo no probabilistico accidental. Este tipo de muestreo se caracteriza
por seleccionar a los participantes de manera casual o incidental, aprovechando su disponibilidad y
accesibilidad en un momento determinado (Otzen & Manterola, 2017).

La técnica utilizada para la recoleccion de datos fue la encuesta, la cual permitié obtener informacion

de manera sistematica y estandarizada (Casas Anguita et al., 2003). El cuestionario aplicado se

estructuro en cuatro secciones:




1. Primera seccion: Datos sociodemograficos (4 items), que incluyeron variables como género, edad,
nivel de educacién y tipo de actividad econémica.

2. Segunda seccidn: Variable planificacion presupuestaria (4 items), que abordaron aspectos como el
tipo de financiamiento, la planificacion financiera, los elementos importantes para el manejo
financiero y el uso de aplicaciones de banca movil.

3. Tercera seccion: Variable generacién de ahorro (4 items), que indagaron sobre la capacitacion en
educacion financiera, los habitos de ahorro, las opciones de ahorro en el negocio y el porcentaje de
ahorro.

4. Cuarta seccién: Variable aprovechamiento de oportunidades (4 items), que exploraron la compra
de productos financieros, el tipo de producto financiero adquirido, las propiedades consideradas
como activos y los riesgos experimentados como emprendedor.

Para determinar la validez y confiabilidad del cuestionario, se calcul6 el coeficiente Alfa de Cronbach

para cada variable. Este coeficiente es una medida de la consistencia interna del instrumento, y valores

superiores a 0.70 se consideran aceptables (Nunnally & Bernstein, 1994). Los resultados obtenidos
fueron:

= Planificacion presupuestaria: o = 0.82

= Generacion de ahorro: 0. =0.78

= Aprovechamiento de oportunidades: a = 0.85

Estos valores indican una adecuada confiabilidad del cuestionario. Ademas, para asegurar la validez de

contenido, el instrumento fue sometido al juicio de 5 expertos en el area de emprendimiento y finanzas,

quienes evaluaron la claridad, relevancia y pertinencia de los items (Escobar Pérez & Cuervo Martinez,

2008). Las opiniones de los expertos fueron favorables y se realizaron ajustes menores en la redaccion

de algunos items.

El analisis de datos se realiz6 en dos etapas. Primero se efectué una limpieza de los datos para identificar

y corregir posibles errores de digitacion, valores atipicos o inconsistencias (Broeck et al., 2005). Luego,

se procedid con el analisis estadistico descriptivo utilizando el software SPSS v.27. Se generaron tablas

de frecuencia para representar los resultados de cada variable y sus respectivas categorias, permitiendo

asi una descripcion detallada de las caracteristicas de la muestra y las variables de interés.




En cuanto a los aspectos éticos, se siguieron los principios de la Declaracion de Helsinki (World Medical
Association, 2013) y las pautas éticas para la investigacion con seres humanos establecidas por el
Consejo de Organizaciones Internacionales de las Ciencias Meédicas (CIOMS, 2017). Todos los
participantes firmaron un consentimiento informado antes de proceder con el llenado de la encuesta, en
el cual se les informd sobre los objetivos del estudio, la voluntariedad de su participacion, la
confidencialidad de la informacion proporcionada y su derecho a retirarse en cualquier momento sin
consecuencias negativas. Ademads, se garantizO el anonimato de los participantes y el manejo
responsable de los datos recolectados (Creswell & Creswell, 2018).

RESULTADOS Y DISCUSION

Tabla 1. Caracteristicas sociodemograficas de la muestra de estudio (n=300)

Items fi %
Género Masculino 150 50.0
Femenino 150 50.0
Edad [18 -22] 59 19,5
[23 - 27] 79 26,1
[28 -32] 63 20,8
[33 -37] 37 12,2
[38 - 42] 27 8,9
[43 - 47] 15 5,0
Mas de 47 20 6,6
Nivel de Primaria 10 3,3
educacion Secundaria 70 23,1
Superior 160 52,8
Cuarto nivel 60 19,8
Tipo de actividad Agricultura; plantaciones, otros sectores rurales 3 1,0
econdémica Alimentacion; bebidas; tabaco 28 9,2
Boutique 42 13,9
Caterings de Eventos 2 0.7
Cevicheria 1 0.3
Comercio 1 0.3
Construcciéon 79 26,1
Consultorio Veterinario 22 7,3
ecommerce 1 0.3
Educacion 1 0.3
Emprendimiento 30 9,9
Fabricacion de material de transporte 1 0.3
Finanzas 12 4,0
Funcién publica 1 0.3
Hoteleria, restauracion, turismo 19 6,3
Industrias quimicas 24 7,9
Ingenieria de Tecnologias de la Informacion 10 33
Ingenieria mecénica y eléctrica 1 0.3

Lana 14 4,6




Tipo de actividad Marketing 1 0.3
econdmica Medicina 2 0.7
Medicina veterinaria 1 0.3

Militar 1 0.3

ONG 1 0.3

Pintura 1 0.3

Publicitario 1 0.3

Salud 1 0.3

Tecnologia 1 0.3

1 0.3

Nota: Elaboracion propia

La Tabla 1 presenta las caracteristicas sociodemograficas de la muestra del estudio, que comprende a
300 emprendedores de la ciudad de Machala. La distribucion de género es igual, con 50.0% (150
participantes) siendo hombres y 50.0% (150 participantes) siendo mujeres.

En términos de edad, el 19.5% (59 participantes) tiene entre 18 y 22 afios, el 26.1% (79 participantes)
tiene entre 23 y 27 afos, el 20.8% (63 participantes) tiene entre 28 y 32 afios, el 12.2% (37 participantes)
tiene entre 33 y 37 aflos, el 8.9% (27 participantes) tiene entre 38 y 42 afios, el 5.0% (15 participantes)
tiene entre 43 y 47 afios, y el 6.6% (20 participantes) tiene mas de 47 afios.

En cuanto al nivel de educacion, el 3.3% (10 participantes) tiene educacion primaria, el 23.1% (70
participantes) tiene educacion secundaria, el 52.8% (160 participantes) tiene educacion superior, y el
19.8% (60 participantes) tiene nivel de educacion de cuarto nivel. La actividad econémica de los
participantes es diversa. El grupo mas grande estd involucrado en la construccion (26.1%, 79
participantes), seguido por aquellos en negocios de boutiques (13.9%, 42 participantes), alimentacion,
bebidas y tabaco (9.2%, 28 participantes), y emprendimiento (9.9%, 30 participantes). Otros sectores
representados incluyen consultorios veterinarios (7.3%, 22 participantes), industrias quimicas (7.9%,
24 participantes), e ingenieria de tecnologias de la informacion (3.3%, 10 participantes), entre otros.
Estos datos proporcionan una vision general del contexto demografico y econdémico de los

emprendedores, lo cual es esencial para analizar su planificacion presupuestaria, generacion de ahorro

y aprovechamiento de oportunidades de inversion.




Analisis de la planificacion presupuestaria de los emprendedores de la ciudad de Machala.

Tabla 2. Estadisticos descriptivos de la variable planificacidén presupuestaria de los emprendedores de
la ciudad de Machala

Planificacién presupuestaria

Categoria fi %
A. Tipo de financiamiento
Financiamiento interno 138 455
Los dos tipos 67 22,1
Financiamiento externo 95 31,4
B. Tipo de planificacion financiera fi %
Planificacion financiera a corto plazo (Hasta 1 afio). 97 323
Planificacion financiera a mediano plazo (De 2 a 3 afios). 123 41.0
Planificacion financiera a largo plazo (Para 5 afios en adelante). 80 26.6
C. Elementos importantes para el manejo financiero fi %
Unicamente ingresos 134 44.6
Unicamente gastos 56 18.6
Los dos 110 36.6
D. Uso de aplicaciones de banca mévil en su negocio fi %
Si 107 35,3
No 193 63,7

Nota: Elaboracion propia

La Tabla 2 presenta los estadisticos descriptivos relacionados con la planificacion presupuestaria de los
emprendedores en la ciudad de Machala. Los datos se organizan en cuatro categorias: tipo de
financiamiento, tipo de planificacion financiera, elementos importantes para el manejo financiero y uso
de aplicaciones de banca movil en sus negocios.

En cuanto al tipo de financiamiento, la mayoria de los emprendedores (45.5%, 138 participantes) utiliza
financiamiento interno, lo cual indica una tendencia predominante a recurrir a recursos propios. Un
22.1% (67 participantes) combina financiamiento interno y externo, reflejando una estrategia mixta de
financiamiento. Por otro lado, un 31.4% (95 participantes) depende exclusivamente de financiamiento
externo, sefialando una dependencia significativa de fuentes de capital ajenas.

Respecto al tipo de planificacion financiera, el 32.3% (97 participantes) realiza una planificacion a corto
plazo (hasta un afo), lo que sugiere un enfoque en metas inmediatas y posiblemente una mayor
incertidumbre en la proyeccion financiera. La mayoria de los emprendedores, un 41.0% (123

participantes), opta por una planificacion a mediano plazo (de dos a tres afios), buscando un equilibrio

entre objetivos a corto y largo plazo. Finalmente, el 26.6% (80 participantes) se enfoca en una




planificacion a largo plazo (para cinco afios 0 mas), lo cual indica una visién mas estable y sostenida a
futuro.

En términos de los elementos importantes para el manejo financiero, el 44.6% (134 participantes) se
centra Uinicamente en los ingresos, priorizando el incremento de las entradas economicas. Un 18.6% (56
participantes) pone énfasis en los gastos, posiblemente con el objetivo de mantener la sostenibilidad y
evitar deudas. Un 36.6% (110 participantes) considera tanto ingresos como gastos, mostrando una
vision equilibrada e integral en la gestion financiera.

Finalmente, el uso de aplicaciones de banca movil en el negocio no es mayoritario entre los
emprendedores de Machala. Solo el 35.3% (107 participantes) utiliza estas aplicaciones, reflejando una
adopcion tecnologica moderada. En contraste, el 63.7% (193 participantes) no las utiliza, lo cual podria
deberse a diversas barreras tecnologicas, desconfianza en el sistema o preferencia por métodos
tradicionales.

Analisis de la generacion de ahorro de los emprendedores de la ciudad de Machala

Tabla 3. Estadisticos descriptivos de la variable generacion de ahorro de los emprendedores de la ciudad
de Machala

Generacion de ahorro

Categoria fi %

E. Capacitacion sobre educacion financiera

Si 115 38,0
No 185 61,1
F. Realiza habitos de ahorro fi %

Si 97 15,5
No 123 83,5
G. Opciones de ahorro en su negocio fi %

Disminuir los sueldos 59 19.6
Minimizar consumo de servicios basicos (agua, luz, 74 24,4
telefonia fija, etc)

Minimizar personal 62 24.7
Optimizar el uso de materiales 80 26,6
H. Porcentaje de ahorro fi %

0% - 10% 45 14,9
11% - 20% 109 36,3
21% - 30% 54 19.6
31% - 40% 21 6,9
41% a 50% 47 15,0
51% a mas 21 6,9

Nota: Elaboracion propia




La Tabla 3 proporciona un analisis descriptivo sobre la generacion de ahorro entre los emprendedores
de la ciudad de Machala, cubriendo cuatro categorias: capacitacion sobre educacion financiera, habitos
de ahorro, opciones de ahorro en el negocio y porcentaje de ahorro.

En cuanto a la capacitacion sobre educacion financiera, el 38.0% (115 participantes) ha recibido alguna
forma de capacitacion, mientras que el 61.1% (185 participantes) no ha recibido dicha educacion. Esto
indica una brecha significativa en la formacion financiera entre los emprendedores.

Respecto a la realizacion de habitos de ahorro, solo el 15.5% (97 participantes) manifiesta tener hdbitos
de ahorro, contrastando con un 83.5% (123 participantes) que no los tiene. Este dato resalta la necesidad
de fomentar practicas de ahorro entre los emprendedores.

Las opciones de ahorro en el negocio se distribuyen de la siguiente manera: el 19.6% (59 participantes)
opta por disminuir los sueldos, el 24.4% (74 participantes) prefiere minimizar el consumo de servicios
basicos como agua, luz y telefonia fija, el 24.7% (62 participantes) busca minimizar el personal, y el
26.6% (80 participantes) se enfoca en optimizar el uso de materiales. Estos datos muestran una
diversidad en las estrategias de ahorro utilizadas por los emprendedores.

En términos del porcentaje de ahorro, el 14.9% (45 participantes) ahorra entre 0% y 10% de sus
ingresos, el 36.3% (109 participantes) ahorra entre 11% y 20%, el 19.6% (59 participantes) ahorra entre
21% y 30%, el 6.9% (21 participantes) ahorra entre 31% y 40%, el 15.0% (45 participantes) ahorra
entre 41% y 50%, y el 6.9% (21 participantes) ahorra mas del 51% de sus ingresos. Estos porcentajes
evidencian la variabilidad en la capacidad de ahorro entre los emprendedores.

Analisis del aprovechamiento de oportunidades por parte de los emprendedores de la ciudad de
Machala

Tabla 4. Estadisticos descriptivos de la variable aprovechamiento de oportunidades de los
emprendedores de la ciudad de Machala

Aprovechamiento de oportunidades

Categoria fi %

A. Compra de productos financieros en los altimos meses

Si 174 58,2
No 125 41,8
B. Tipo de producto financiero adquirido fi %

Acciones 11 3,6
Bonos 26 8,6
Equipos 1 0,3

Facturas comerciales 37 12,2




Fondos de inversion 32 10,6

Gastos personales 1 0,3
Mercaderia para la empresa 1 0,3
Obligaciones 15 5,0
C. Propiedades consideradas como activos fi %

Si 185 61,1
No 112 37,0
I. Riesgos experimentados como emprendedor fi %

Si 107 35,3
No 193 63,7

Nota: Elaboracion propia

La Tabla 4 presenta los estadisticos descriptivos relacionados con el aprovechamiento de oportunidades
de inversion entre los emprendedores de la ciudad de Machala. Los datos se organizan en cuatro
categorias: compra de productos financieros en los ultimos meses, tipo de producto financiero
adquirido, propiedades consideradas como activos y riesgos experimentados como emprendedor.

En la categoria de compra de productos financieros en los ultimos meses, el 58.2% (174 participantes)
ha adquirido algtn producto financiero recientemente, mientras que el 41.8% (125 participantes) no lo
ha hecho. Esto sugiere una inclinacion moderada hacia la inversion en productos financieros por parte
de los emprendedores.

Respecto al tipo de producto financiero adquirido, los emprendedores han diversificado sus inversiones
de la siguiente manera: el 3.6% (11 participantes) ha adquirido acciones, el 8.6% (26 participantes) ha
invertido en bonos, el 0.3% (1 participante) ha adquirido equipos, el 12.2% (37 participantes) ha optado
por facturas comerciales, el 10.6% (32 participantes) ha invertido en fondos de inversion, el 0.3% (1
participante) ha gastado en gastos personales, el 0.3% (1 participante) ha invertido en mercancia para
la empresa, y el 5.0% (15 participantes) ha adquirido obligaciones. Estos datos reflejan una
diversificacion en las estrategias de inversion entre los emprendedores.

En términos de propiedades consideradas como activos, el 61.1% (185 participantes) posee propiedades
que consideran activos, mientras que el 37.0% (112 participantes) no cuenta con dichos activos. Esto
evidencia una mayoria de emprendedores que invierte en bienes que pueden generar valor a largo plazo.

Finalmente, en la categoria de riesgos experimentados como emprendedor, el 35.3% (107 participantes)

ha enfrentado riesgos en su emprendimiento, mientras que el 63.7% (193 participantes) no ha




experimentado tales riesgos. Este dato sugiere que una mayoria significativa de emprendedores se ha
mantenido relativamente a salvo de riesgos considerables, aunque una parte importante ain enfrenta
desafios.

El presente estudio tuvo como objetivo analizar la planificacion presupuestaria, la generacion de ahorro
y el aprovechamiento de oportunidades de inversion de los emprendedores de Machala, Ecuador. Los
resultados obtenidos proporcionan una vision detallada de las practicas financieras y de inversion de
este grupo de emprendedores.

En cuanto a la planificacion presupuestaria, se encontré que la mayoria de los emprendedores (45.5%)
utiliza financiamiento interno, lo cual concuerda con la importancia de la planificacion financiera para
el éxito empresarial sefialada por Khalid et al. (2022). Sin embargo, un porcentaje significativo (31.4%)
depende exclusivamente de financiamiento externo, lo que podria indicar una falta de recursos propios
o una mayor necesidad de capital para el crecimiento del negocio. Estos resultados resaltan la relevancia
de mejorar las practicas de planificacion financiera entre los emprendedores locales, tal como sugieren
Esquivel et al. (2023).

Respecto a la generacion de ahorro, los resultados muestran que solo el 15.5% de los emprendedores
tiene habitos de ahorro, lo que podria estar relacionado con el acceso limitado a financiamiento y la
falta de habilidades empresariales mencionados por Khalid et al. (2022). Ademas, se observo una
diversidad en las estrategias de ahorro utilizadas, lo que sugiere que los emprendedores buscan
diferentes formas de optimizar sus recursos financieros. Estos hallazgos apoyan la importancia de la
educacion financiera y la eficiencia en el financiamiento para mejorar la capacidad de ahorro y la
gestion del riesgo financiero, como destacan Ge y Wang (2022).

En relacion al aprovechamiento de oportunidades de inversion, se encontrd que el 58.2% de los
emprendedores ha adquirido algiin producto financiero recientemente, lo que indica una inclinacion
moderada hacia la inversion. Ademas, se observo una diversificacion en las estrategias de inversion,
con participantes invirtiendo en acciones, bonos, facturas comerciales y fondos de inversion, entre otros.

Estos resultados coinciden con la importancia de la eficiencia en el financiamiento y la educacion

empresarial para la vitalidad emprendedora, como sugieren Ge y Wang (2022).




Los resultados también mostraron que el 61.1% de los emprendedores posee propiedades que
consideran activos, lo que podria ser un indicador de una visién a largo plazo y una estrategia de
creacion de valor. Sin embargo, el 35.3% de los participantes ha enfrentado riesgos en su
emprendimiento, lo que resalta la necesidad de desarrollar habilidades de gestion de riesgos y toma de
decisiones informadas, como sefialan Minniti y Bygrave (1999).

En general, los hallazgos de este estudio se alinean con investigaciones previas que destacan la
importancia de la educacion financiera, la eficiencia en el financiamiento y la gestion de riesgos para el
éxito empresarial (Ge & Wang, 2022; Khalid et al., 2022; Minniti & Bygrave, 1999). Ademas, se resalta
el papel de las universidades emprendedoras en la promocion de la educacion financiera y el espiritu
emprendedor, como sugieren Esquivel et al. (2023).

Este estudio contribuye a una mejor comprension de las practicas financieras y de inversion de los
emprendedores de Machala, y proporciona una base para el desarrollo de programas de capacitacion y
politicas publicas que fortalezcan el ecosistema emprendedor de la region. Sin embargo, es importante
reconocer las limitaciones del estudio, como el uso de un muestreo no probabilistico y la naturaleza
transversal de los datos. Futuras investigaciones podrian abordar estas limitaciones y explorar con
mayor profundidad los factores que influyen en la toma de decisiones financieras y de inversion de los
emprendedores, asi como el impacto de estas practicas en el desempefio y la sostenibilidad de los
negocios a largo plazo.

CONCLUSIONES

El presente estudio ha proporcionado una vision detallada de la planificacion presupuestaria, la
generacion de ahorro y el aprovechamiento de oportunidades de inversion entre los emprendedores de
la ciudad de Machala, Ecuador. Los hallazgos obtenidos tienen implicaciones significativas para el
futuro de la investigacion en este campo tematico, asi como para el desarrollo de politicas y programas
de apoyo al emprendimiento.

En primer lugar, los resultados destacan la importancia de la educacion financiera y la eficiencia en el
financiamiento para el éxito empresarial. La mayoria de los emprendedores de Machala dependen del

financiamiento interno, lo que sugiere la necesidad de fortalecer las practicas de planificacion financiera

y el acceso a fuentes diversificadas de capital.




Esto podria lograrse a través de programas de capacitacion y asesoramiento financiero adaptados a las
necesidades especificas de los emprendedores locales.

En segundo lugar, el estudio revela una brecha significativa en la generacion de ahorro entre los
emprendedores de Machala. Solo una pequefa proporcion de los participantes tiene habitos de ahorro
establecidos, lo que podria limitar su capacidad para reinvertir en sus negocios y aprovechar
oportunidades de crecimiento. Este hallazgo subraya la importancia de promover una cultura de ahorro
y proporcionar herramientas y recursos que faciliten la gestion financiera a largo plazo.

Ademas, el estudio aporta una nueva perspectiva sobre el aprovechamiento de oportunidades de
inversion en el contexto de los emprendedores de Machala. Si bien se observa una inclinacién moderada
hacia la inversion en productos financieros, es necesario fomentar una mayor diversificacién de las
estrategias de inversion y el desarrollo de habilidades para la toma de decisiones informadas. Esto
podria lograrse a través de programas de educacion financiera y empresarial que aborden temas como
la gestion de riesgos, el anélisis de mercado y la planificacion estratégica.

Una de las fortalezas de este estudio radica en la adaptacion de la metodologia y las técnicas de
investigacion al contexto local. La encuesta utilizada se estructurd en cuatro secciones, abarcando datos
sociodemograficos y aspectos clave de la planificacion presupuestaria, la generacion de ahorro y el
aprovechamiento de oportunidades de inversién. Esta estructura permitié obtener una visién integral de
las practicas financieras de los emprendedores de Machala, lo que podria servir como modelo para
futuros estudios en contextos similares.

Sin embargo, es importante reconocer las limitaciones de este estudio. El uso de un muestreo no
probabilistico y la naturaleza transversal de los datos podrian limitar la generalizacion de los resultados
a la poblacion mas amplia de emprendedores. Ademas, el estudio se centrdé en un momento especifico
en el tiempo, lo que podria no capturar los cambios y la evolucion de las préacticas financieras a lo largo
del tiempo.

Para abordar estas limitaciones, se recomienda que futuras investigaciones consideren el uso de

muestreos probabilisticos y disefios longitudinales que permitan seguir a los emprendedores a lo largo

del tiempo.




Ademaés, seria valioso explorar con mayor profundidad los factores que influyen en la toma de
decisiones financieras y de inversion, asi como el impacto de estas practicas en el desempefio y la
sostenibilidad de los negocios a largo plazo.

En conclusion, este estudio contribuye al conocimiento sobre las practicas financieras y de inversion de
los emprendedores en el contexto de Machala, Ecuador. Los hallazgos resaltan la necesidad de
fortalecer la educacion financiera, promover la cultura del ahorro y fomentar estrategias diversificadas
de inversion. Estos resultados pueden informar el desarrollo de politicas publicas y programas de apoyo
al emprendimiento que aborden las necesidades especificas de los emprendedores locales. A medida
gue se realicen mas investigaciones en este campo, serd posible disefiar intervenciones cada vez mas
efectivas para promover el éxito empresarial y el desarrollo econémico en la region.
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